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Roger resSi splatnost
faktur, mali a stredni
podnikatelé se nemusi
bat o své pohledavky

Kazdy podnikatel ze segmentu malych a stfednich firem

by mél byt odménén za dobfe odvedenou praci, misto
toho, aby se obaval, jestli za své pohledavky viibec dostane
zaplaceno. Jenze praxe to vidf jinak: Odbératelé objednavky
v€as neplati, a to i presto, Ze jsou se svym dodavatelem
spokojeni, a dokonce zakazky navysuji. Pro malé firmy ale
takové jednani mize byt likvidacnt.

,Platba od Rogera je dalsi zplsob placeni faktur - budto si
podnikatel mize pockat standardnich 60 dnif na splatnost
bankovnim prevodem, nebo prostredky m&ze mit do 3 dnd

s Rogerem,” vysvétluje Adam Soukal, CEO Platebniinstituce
Roger ve zkratce, ¢im se firma zabyva. ,DlleZitym aspektem
jeito, Ze firmy, které ho vyuZzivaji, se nezadluzZuji, Roger jim
jen umoznuje Sikovné ménit likviditu aktiv. Kazdy podnikatel

s podepsanou sménkou mdze potvrdit, Ze mit a nemit dluh je
velky rozdil z hlediska lehkosti byti.”

Pomahate mensim a stfednim firmam rychle
financovat faktury, aniz by musely ¢ekat na prostfedky
z pohledavek. Co dalSiho chystate?

Obecné se budeme do budoucna snazit zlepSit integraci
Ucetnich softward s bankovnimi systémy a o zjiednodusenf
financi malym a stfednim podnik&m. To, co je dnes dostupné
jen velkym korporacim s drahymi softwary, nabidneme vsem.
To by mélo témto firmam uvolnit kapacity z neproduktivnich
administrativnich ¢innostf a prenést jejich pozornost

k hlavnimu predmétu jejich ¢innosti.
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Jak dokaZete pomoci technologii zefektivnit

financni toky?

Jsme jedinou platebni instituci ve stfedoevropském regionu,
ktera plné integrovala format Electronic Data Interchange
(EDI), ktery vyuZivaji stovky velkych firem a tento format
fakturace vyZaduijf po tisicich dodavatelich. Roger tento
datovy tok se souhlasem klienta umi ¢ist a dodavat mu
financovani presné podle jeho potreb dle velikosti fakturace
a mnozstvi objednévek. Kazdy rok pres EDI v CR protecou
stovky miliard korun a desitky miliond faktur, které Roger
financuje dle potreb klient(. Roger se tak stavé integralnf
soucésti fakturacnich a podnikovych informacnich systémd.

Co dalSiho vam hraje do karet?
Digitalizace v platebnim styku a nové technologie, které

nam umoznuji, abychom cely proces délali efektivnéji,

Adam Soukal

levngjii rychleji, nez tomu bylo doposud. Jsme
takovym komplementarnim produktem k portfoliu
tradi¢nich bank. Diky tomu malé firmy nemusi resit
kreditnf riziko svych odbératell a mlzou se plné
spolehnout na to, ze budou mit v€as zaplaceno

za odvedenou praci nebo dodané zboZi.

Kam se podle vas bude fintech trh v R dale
vyvijet? Co ted'brzdi jeho dalSi rozvoj?
Ocekavame dva trendy, které mdzeme vidét

také v zahranici a které jsou spojené i s PSD2.
Prvnim je rozsireni spoluprace tradicnich bank

s fintech odvétvim, druhym pak presun financnich
sluzeb do mobilnich telefond. V soucasnosti je

ale brzdou na strané fintechu ¢ekani na licence

a na strané bank pomaly technologicky vyvoj,
ktery vychazf hlavné ze slozitost jejich systém.

Zminil jste novou evropskou smérnici

o platebnim styku (PSD2), ktera letos zacala
platit. Jak ovlivnila vaSi denni praxi?
Nejvétsim prinosem PSD2 jsou noveé sluzby
spojené s agregaci vice Uctl a jejich obsluhou

z rozhrani tretf strany, na licenci k témto sluzbam
od CNB stéle ¢ekédme. Negativné na nas ale
dopadla zména, o které se ve spojitosti s PSD2
prilis nemluvi, a to Uprava licencovani pro
zahrani¢ni trhy. Pred PSD2 jste regulatorovi mohli
oznamit vstup na zahrani¢ni trh, dodat k tomu
podklady a ihned vykonavat ¢innost. Nové musite
s ¢innostf pockat na schvéleni viech podkladd.
Schvalovani bézné trva mésice.
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